
ASSISTANT COMMERCIAL /ADV (H/F)
Depuis plus de 60 ans, PDG PLASTIQUES a bâti son savoir-faire dans les emballages plastiques,
principalement pour les liquides dans l'agroalimentaire : eau, jus de fruits, lait et produits laitiers frais
et UHT, vin, cidre, huile, sauce, vinaigre. Nous intervenons également dans des domaines tels que la
chimie, les produits d'entretien, la cosmétique …
Entreprise familiale, indépendante et résolument orientée vers l'innovation, nous recherchons une
performance globale suivant 3 axes indissociables : économique, social, environnemental.
En constante évolution depuis plusieurs années, nous recherchons un(e) assistant(e)
commercial/ADV afin de nous accompagner dans notre développement.

Missions :
! Assurer le cycle complet des ventes (saisie, facturation, export) et le pilotage de la relation

client, tout en garantissant la fluidité de l'information entre la direction commerciale, la
production et la logistique.

! Piloter l'ordonnancement de la production et la gestion des stocks via l'ERP, tout en optimisant
les flux et le suivi opérationnel des ordres de fabrication pour répondre aux exigences clients.

Compétences requises :
Nous recherchons une personne ayant :

! Une première expérience dans la gestion des approvisionnements et de l’administration des
ventes

! De bonnes bases en informatique : utilisation d’un ERP, suite office..
! Ayant des bases en anglais (clients étrangers)

Les soft skills seront primordiaux dans notre choix :
! Avoir le sens des responsabilités
! Etre proactif et force de proposition
! Être rigoureux, vigilant et organisé
! Avoir des capacités d’intégration et d’adaptation
! Avoir la volonté de continuellement apprendre

Profil recherché :
BTS/DUT minimum.
3 à 10 ans d’expérience souhaitée

Divers :
CDI
Horaires de journée – 35h par semaine
Rémunération selon profil et expérience + Ticket Restaurants + mutuelle d’entreprise + CE

Pour candidater : Contacter Charlène PERRIN par mail à charlene.perrin@pdg-plastiques.com


